Locuinte noi

Dezvoltatori

Bogdan Olar, director executiv Revolution Residence

“Pregatim lansarea Revolution District,
un complex rezidential cu 750 de apartamente
si spatii comerciale”

Cu un portofoliu de peste 82 de proiecte dez-
voltate in Baia Mare, Cluj-Napoca, Bucuresti,
Pitesti si Craiova, compania Revolution
Residence se aflg, in 2026, Intr-una dintre ce-
le mai active etape din istoria sa, cu proiecte
aflate simultan in faze de executie structura-
13, finisaje, comercializare activa si pregatire
pentru lansare.

Bogdan Olar, director executiv Revolution
Residence, ne-a declarat ca cel mai curand va
fi lansat proiectul Revolution District, un
complex rezidential cu 750 de apartamente
si spatii comerciale, pozitionat pe unul dintre
cele mai reprezentative bulevarde din muni-
cipiul Baia Mare.

Tn paralel, grupul pregateste o noud etapa de
dezvoltare, analizand si avansand proiecte
rezidentiale si mixed-use de anvergura in
unele dintre cele mai dinamice piete din
Romania, inclusiv Sibiu si lasi.

Tipologiile ansamblurilor Revolution acopera
0 gama relevanta pentru locuirea urbana
contemporana: studiouri, apartamente cu
doug, trei si patru camere, dar si spatii co-
merciale, parcari si facilitdti complementare
integrate in conceptul fiecarui ansamblu.
Proiectele integreaza sisteme moderne de fa-
tade ventilate, compartimentari proiectate
cu atentie la confortul fonic si solutiile efici-
ente de incalzire, care contribuie direct la ca-
litatea locuirii si la conservarea valorii pro-
prietatii pe termen lung.

in cadrul dezvoltarilor recente sunt implemen-
tate panouri fotovoltaice si pompe de céldura.

O atentie similard este acordata infrastructurii
complementare si spatiilor comune. Solutiile
de parcare, sistemele de securitate, zonele
verzi amenajate si facilitdtile dedicate comuni-
tatii sunt integrate Tnca din etapa de proiectare.

Preturile sunt accesibile mai
multor segmente de beneficiari

Portofoliul Revolution Residence acopera un
spectru larg de preturi, tocmai pentru ca pro-
iectele sunt concepute sa raspunda mai mul-
tor segmente de piata, de la achizitiile orien-
tate spre accesibilitate si raport calitate-pret
optim, pana la produsele premium cu poziti-
onare centrala si dotare superioara.

Tn prezent, preturile locuintelor din portofo-
liul activ pornesc de la aproximativ

1.000 euro/mpc plus TVA, in cazul proiectelor
de segment accesibil-mediu, si difera in func-
tie de oras pana la 2.800 euro/mpc plus TVA
n cazul produselor premium, situate in zone
cu valoare arhitecturald si urbana ridicata.
Diferentele de pret reflectd in mod transpa-
rent: localizarea in cadrul orasului, tipologia
unitatii, etajul si orientarea apartamentului,
stadiul de executie a proiectului si nivelul de
finisare si dotare a ansamblului.

”Nu anticipam scaderi ale
preturilor de vanzare”

Bogdan Olar, director executiv Revolution
Residence, este de parere ca piata rezidentia-
la din Romania traverseazd in 2026 o perioa-
da de consolidare, nu de corectie.

”Nu anticipam scaderi ale preturilor de vanza-
re in segmentul locuintelor noi dezvoltate
responsabil, iar argumentele sunt structurale,
nu conjuncturale”; afirma domnul Olar.

Pe partea costurilor de productie, presiunea
ramane ridicatd: materialele de constructie
s-au scumpit considerabil in ultimii ani si nu
exista semnale clare de revenire la nivelurile
anterioare. Costurile cu forta de munca califi-
cata continud sa creascd, pe fondul unui defi-
cit structural in constructii. La acestea se

Bogdan Olar, director executiv

adauga cerintele din ce In ce mai stricte pri-
vind eficienta energeticd impuse de directive-
le europene, cerinte care implicd investitii su-
plimentare in etapa de proiectare si executie,
dar care adauga valoare reald produsului final.
Modificarile fiscale recente, inclusiv schimba-
rile de TVA si ajustarile la pragurile de impozi-
tare pentru tranzactiile imobiliare, au contri-
buit suplimentar la recalibrarea preturilor de
listare in numeroase segmente.

Pe partea cererii, se observa o maturizare
semnificativa a cumparatorului. Daca in urma
cu un deceniu decizia de cumparare era influ-
entatd in mare madsura de pret si localizare,
astazi cumpadratorul analizeaza cu atentie: re-
putatia si istoricul de livrare al dezvoltatoru-
lui, calitatea efectiva a constructiei (nu cea
prezentatd in apartamentul de showroom),
costurile de exploatare pe termen lung si po-
tentialul de apreciere al activului. Aceasta
schimbare de comportament ii favorizeaza
pe dezvoltatorii cu experientd si penalizeaza
proiectele de calitate indoielnicd, indiferent
de pretul de listare.

”Calitatea, odata livrata si confirmatd de loca-
tarii care traiesc zi de zi in apartamentele
noastre, este cel mai solid argument de piata
pe care il avem”, subliniaza Bogdan Olar. l
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