Utilaje

Exact aceasta formulare a devenit nsa nucle-
ul disputei.

Con-A Operations SRL a sustinut ca din docu-
mentatia publicata initial in SEAP rezulta clar
ca ofertantii puteau demonstra inclusiv ,,ac-
cesul” la utilaje, iar acest acces includea si an-
tecontractele de vanzare-cumpararefinchirie-
re/leasing/comodat etc., cu asumarea clard a
obligatiei de incheiere a contractelor aferen-
te la data care sa permita detinerea utilajelor
necesare pentru intreaga perioadd de execu-
tie a lucrarilor.

Ulterior, insa, prin raspunsurile consolidate la
clarificari, autoritatea contractanta a schim-
bat radical modul in care putea fi demonstra-
ta aceasta disponibilitate a utilajelor: ,,Nu se
acceptd promisiunea de achizitie insotita de
documente suport - de exemplu scrisoare de
intentie de la furnizor, contract de vanza-
re-cumpdrare Tn curs de semnare, angaja-
ment bancar pentru finantare. Nu se accepta
promisiuni de achizitie pentru a demonstra
capacitatea ofertantului de a asigura numa-
rul declarat de vehicule pe intreaga durata de
executie a contractului”.

Contestatorul a sustinut c3, prin aceste ras-
punsuri, documentatia de atribuire a devenit
,restrictiva in mod nejustificat”, deoarece im-
punea ca, la momentul depunerii ofertelor,
utilajele sa fie deja detinute intr-una dintre
formele acceptate de autoritatea
contractantd.

Tn contestatie se aratd c§, inca de la publica-
rea documentatiei in SEAP, operatorii econo-
mici ,,stiau ca este suficient si sa faca dovada
cd au acces la aceste utilaje”, iar accesul inclu-
dea,,in mod evident si antecontractele de
vanzare-cumpdrare/inchiriere/leasing/

comodat etc.”. Prin clarificarile ulterioare ins3,
aceasta posibilitate a fost eliminata explicit.
Consiliul National de Solutionare a
Contestatiilor a retinut ca autoritatea con-
tractanta ,,a eliminat posibilitatea expresa
din cadrul fisei de date a achizitiei de a de-
monstra accesul la aceste utilaje prin alte mij-
loace legale”.

CNSC a constatat cd factorul de evaluare si
modalitatea de punctare au ramas neschim-
bati, insa autoritatea contractanta a decis sa
modifice modalitatea de demonstrare a deti-
nerii utilajelor, acceptand doar prin dreptul
de proprietate, leasing si inchiriere, elimi-
nand total dreptul de acces la utilaje.
Eliminarea promisiunii de vanzare sau a anga-
jamentului ferm, dovezi legale reglementate
de Codul Civil, din categoria documentelor
care atesta accesul la utilajele punctabile,
conduce in mod indubitabil la o modificare
substantiala a factorului de evaluare.

CNSC a mai spus cg, In noua interpretare im-
pusa prin clarificari, punctajul este conditionat
exclusiv de existenta utilajului in proprietate
sau sub contract de inchiriere la momentul de-
punerii ofertei, orice alta modalitate legala de
asigurare a disponibilitatii utilajelor fiind igno-
ratd in stabilirea clasamentului.

Aceasta schimbare a produs una dintre cele
mai importante probleme ridicate Tn contes-
tatie: obligatia practica a constructorilor de a
contracta utilaje foarte scumpe Tnainte de
adjudecarea contractului. ,,Astfel de restran-
gere a posibilitatii de a obtine punctaj afec-
teaza direct elaborarea ofertelor, intrucat im-
pune operatorilor economici sarcina excesiva
de a‘ncheia contracte cu costuri colaterale
(chirie, cumpadrare) anterior castigarii

Utilaje hibride si electrice

Diferentele de pret intre
utilajele diesel si cele electrice se
recupereaza in timp scurt

Tranzitia cdtre utilaje electrice si hibride n
constructii si industrie devine tot mai vizibila
pe piata din Romania, pe fondul presiunii de
reducere a costurilor operationale si a cerin-
telor legale de sustenabilitate, potrivit lui
Cristian Harabagiu, Business Unit Manager la
CTE Solution Utilaje Specializate, departa-
ment Construction Equipment, Screening &
Crushing Plants.

El sustine cd, desi preturile de achizitie ale
utilajelor electrice si hibride sunt mai ridicate
decat ale celor diesel, totusi acestea sunt mai
profitabile. Diferentele se recupereaza in-
tr-un interval scurt de timp prin costurile mai
reduse cu energia si mentenanta, disponibili-
tatea operationald crescutd, eliminarea sau
reducerea substantiald a emisiilor si a nivelu-
lui de zgomot.

licitatiei, limitand astfel participarea si com-
petitivitatea Tn cadrul procedurii”’, potrivit
documentului citat.

Aceasta concluzie este esentiald pentru in-
treaga problematica ridicata de constructori:
Tn momentul in care utilizarea utilajelor hibri-
de/electrice devine criteriu de departajare, iar
dovada accesului la acestea poate fi facuta
doar prin contracte ferme de leasing, inchiri-
ere sau proprietate, operatorii economici
sunt practic obligati sa isi asume costuri ma-
jore Tnainte de a sti dacd vor castiga sau nu
licitatia.

Solicitarile de clarificare formulate de opera-
torii economici au urmarit ,,reformularea fac-
torului de evaluare astfel incat acesta sa nu
fie restrictiv, tocmai pentru ca aceasta piata
fn Romania este extrem de redusa”.
Problema constructorilor vizeazad, pe langa
disponibilitatea redusa a utilajelor electrice
pe piata romaneascd, si adaptarea lor la spe-
cificul concret al lucrarilor.

in cadrul clarificarilor au existat solicitari pri-
vind ,,reducerea numarului de utilaje hibride/
electrice raportat la complexitatea, tipul lu-
crarii si locatia proiectului”.

Mai mult, contestatorul a aratat ca santierul
este Tntr-o zona montanad cu perioade prelun-
gite de temperaturi negative, unde aceste
utilaje au productivitati reduse si nu pot fi fo-
losite continuu pe toata perioada de execu-
tie a lucrarilor.

in final, Consiliul a admis in parte contestatia
formulata de Con-A Operations SRL si a obli-
gat autoritatea contractanta la remedierea
raspunsurilor la clarificari, potrivit prevederi-
lor legale si a celor retinute Tn motivatie. ll
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Un aspect deloc de neglijat este facilitarea ac-
cesului la proiectele de investitii finantate sau
reglementate din perspectiva criteriilor ESG.
Este important de mentionat, insa, ca utilaje-
le actionate electric, in special cele pe baza
de baterii, impun o planificare si o organizare
mai riguroasa a activitatii, ca urmare a auto-
nomiei limitate a acumulatorilor.

Interesul pentru reciclarea
materialelor creste cererea de
utilaje pentru sortare si concasare

Pe segmentul echipamentelor electrice si hi-
bride, anul trecut a fost marcat de o crestere
a interesului pentru utilaje de sortare si con-
casare, In special echipamente mobile si
adaptabile mai multor tipuri de aplicatii.
“Aceastd tendintd este sustinutd de dezvolta-
rea proiectelor de infrastructurd, de accentul
tot mai puternic pus pe reciclarea materialelor
si de tranzitia catre modele de economie circu-
lard. Clientii cauta solutii care sa permita pro-
cesarea materialelor direct in santier, cu cos-
turi mai mici de transport si un impact redus
asupra mediului”’, apreciaza Cristian
Harabagiu.

Preturile se mentin relativ stabile

Dupa perioadele de volatilitate din anii ante-
riori, piata utilajelor a intrat intr-o zona mai
predictibild. Anul acesta se observa o relativa
stabilitate a preturilor, fara fluctuatii majore

comparativ cu anul trecut.

Evolutiile de pret sunt mai degraba punctua-
le si influentate de factori specifici, precum
introducerea unor tehnologii noi, cresterea
gradului de automatizare, costurile de
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productie, disponibilitatea anumitor compo-
nente, dar si contextul geopolitic, care conti-
nua sa aiba un impact indirect asupra lanturi-
lor de aprovizionare si a costurilor logistice.
Tn special in cazul utilajelor electrice si hibri-
de, diferentele de pret sunt legate, in princi-
pal, de nivelul tehnologic si de investitiile in
componente precum bateriile si sistemele de
control.

”Pentru utilajele cu tehnologie consacrata nu
putem vorbi despre cresteri generalizate
semnificative”, subliniaza domnul Harabagiu.

inchiriere pentru utilizare pe
termen scurt, achizitie pentru
utilizare pe termen lung

Pe partea de utilizare a echipamentelor, piata
ramane segmentatd. Exista cereri pentru inchi-
riere, Insd acestea sunt, in general, punctuale,
asociate proiectelor de dimensiuni mai reduse,
cu duratd scurtd sau cu nevoi foarte specifice.
Tnchirierea este utilizatd mai degraba ca o so-
lutie complementard, pentru acoperirea var-
furilor de activitate, testarea unor aplicatii
noi sau accesarea temporara a unor echipa-
mente specializate. In schimb, acolo unde
gradul de utilizare este ridicat si constant,
achizitia devine clar mai eficienta din punct
de vedere economic.

“Pentru clientii mari si pentru companiile cu
un volum constant de activitate, achizitia ra-
mane optiunea predominanta. Aceasta este
privita ca parte a unei strategii pe termen
lung, care ofera predictibilitate, control ope-
rational si o mai bund optimizare a costurilor
pe durata de viata a utilajelor”, considera
Cristian Harabagiu.

Utilaje operate de la distanta

Utilajele autonome, operate de la distanta,
sunt utilizate preponderent in aplicatii bine
controlate si in medii industriale structurate.
Cristian Harabagiu este de pdrere ca “secto-
rul constructiilor de infrastructura ramane, in
prezent, unul dintre cele mai putin automati-
zate domenii, din cauza complexitatii lucrdri-
lor, a variabilitatii conditiilor din santier si a
cerintelor ridicate de adaptabilitate”.

Desi constructiile de infrastructura rdman
printre cele mai putin automatizate sectoare,
totusi directia este clara.

“Automatizarea partiald, operarea asistata si
functiile avansate de control vor deveni tot
mai importante in urmatorii ani”’, pe masurd
ce tehnologia se maturizeaza si creste nevoia
de eficientd si standardizare, conchide
Cristian Harabagiu.

Clientii cauta eficienta mai mare,
reducerea erorilor si optimizarea
consumului de resurse

Interesul pentru tehnologii de ghidare si au-
tomatizare este Tn crestere pe piata utilajelor
pentru constructii, deoarece clientii cauta efi-
cienta mai mare, reducerea erorilor si optimi-
zarea consumului de resurse, apreciaza
Flavius Radavoi, marketing manager la
Utilben.

Distribuitorul are in portofoliu o gama variata
de utilaje full electrice, inclusiv incarcatoare
telescopice cu naltimi de lucru intre 6 si pana
la 16,4 metri, pompe de beton si sapd, exca-
vatoare, nacele, minidumpere, miniincarca-
toare siincarcatoare frontale.

n general, astfel de echipamente au un pret
de achizitie mai ridicat fata de variantele die-
sel. Tnsa, considerd domnul Radavoi, acestea
vin cu avantaje importante: costuri de opera-
re mai mici, mentenantd redusa si acces facil
pe santiere unde exista restrictii de emisii sau
zgomot. In timp, diferenta de pret poate fi
amortizata prin economiile generate n
exploatare.

Totodatd, pe piata este o cerere constanta
pentru utilaje compacte si versatile: miniexca-
vatoare, incarcatoare compacte si echipamen-
te care pot fi usor transportate intre santiere.
Preturile au avut o usoara tendintd de creste-
re fata de anul trecut, influentate de costuri-
le de productie, transport si de contextul
economic general.

Cresteri mai vizibile s-au nregistrat la utilaje-
le de dimensiuni mari si la cele care includ
tehnologii avansate, unde componentele
electronice si sistemele inteligente au un im-
pact semnificativ Tn costul final, spune Flavius
Radavoi. B



