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Vocea constructorilor

Plata la timp a facturilor si valoare multumitoare a
contractelor — conditii pentru atribuirea licitatiilor

Nemultumirile exprimate de constructori, prin Federatia Patronatelor Societdtilor
din Constructii si prin presa de specialitate, nu au rdmas fdrd ecou. De Ziua
Nationald a Constructorului ei au primit vestea cd Guvernul a alocat peste

1,53 miliarde de euro pentru plata facturilor restante aferente lucrdrilor executate
in cadrul proiectelor de investitii publice, precum si pentru semnarea contractelor
amdnate din cauza mdsurilor de reducere a deficitului bugetar. Aceastd problemd a
intdrzierii pldtilor este una dintre cele mai mari cu care se confuntd constructorii.
La randul lor, autoritdtile contractante au dificultati in contractarea antreprenorilor
pentru realizarea anumitor proiecte de investitii.

Amplul program de investitii, finantate din fonduri europene si de la bugetul de
stat, devine mai dificil de implementat cdnd sunt licitatii pentru atribuirea contrac-
telor de executie a lucrdrilor la care nu se prezintd nici un ofertant.

Sute de licitatii la care care nu
este depusa nici o oferta

Sunt aproape 1.500 de proceduri de achizitie
publica anulate n primele opt luni ale acestui
an, cele mai multe pentru cd nici o firma de
constructii nu a depus oferta.
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Compania furnizoare de apa din Targu Mures,
Aquaserv S.A a scos anul acesta la licitatie
nouad contracte, pentru sase dintre acestea
arepetat licitatiile de cate doud, trei sau
chiar patru ori. Finantarea proiectului este
asiguratd prin Programul Dezvoltare
Durabild, Prioritatea 1 — Dezvoltarea

infrastructurii de apa si apd uzata si tranzitia la
o economie circulara.

De asemenea, Judetul Prahova are 29 de lici-
tatii anulate, din cele 53 Tnregistrate pe SEAP,
licitatiile pentru unele contracte fiind anulate
de doud sau de treij ori.

Comunele au mari probleme n atribuirea
contractelor pentru executia lucrarilor de
constructii. Peste 40% din licitatiile anulate in
primele opt luni ale acestui an au ca autorita-
te contractanta o comuna.

Constructorii aleg sa liciteze
numai pentru anumite contracte

Lipsa ofertantilor de la anumite proceduri de
achizitie publica din sectorul constructiilor
aratd, pe de o parte, ca este o criza de con-
structori in raport cu volumul mare al lucrari-
lor de executat, iar pe de altd parte, ca cei
existenti aleg sa participe la anumite licitatii.
Cum principalul criteriu de participare la lici-
tatie este valoarea estimatd cat mai mare a
contractului, situatia contribuie la cresterea
preturilor lucrarilor de constructii.

De altfel, in primul semestru din acest an va-
loarea lucrdrilor de constructii noi a crescut
exclusiv din cauza majorarii costului con-
structiilor (+11,7% fatd de semestrul | al anului
trecut), indicele de volum ardtand o scadere
de 2,5%.

Alt criteriu este legat de capabilitatea si spe-
cializarea firmelor. Nu toate firmele sunt sufi-
cient de mari pentru a lucra oriunde n tara,
departe de zona lor de origine. In unele ca-
zuri nu sunt destule firme cu specializarea si
experienta necesare pentru a executa lucrari-
le scoase la licitatie.

”Ne facem calculele si vedem daca
este de interes sau nu pentru noi
sa participam la licitatia pentru un
anumit contract”

Viorel Simion, asociat al firmei de constructii
Simion Tehnoconstruct SRL din Botosani, fir-
ma ce a depasit anul trecut cifra de afaceri de
400 milioane de lei, ne-a spus ca sunt foarte
multe licitatii la care nu participa.

Pe de o parte, pentru cd sunt numeroase
achizitii lansate si firma nu poate licita pentru



toate pe intreg cuprinsul tarii, iar pe de alta
parte, nu toate contractele sunt de interes
pentru constructor.

”Tnainte de a lua o decizie in acest sens, bine-
Tnteles ca ne facem unele calcule si stabilim
daca este sau nu de interes pentru noi sa lici-
tdm pentru un anumit contract”, spune dom-
nul Simion.

Aceasta Intrucat unele dintre lucrarile scoase
la licitatie nu sunt bine evaluate, in sensul ca
valoarea estimata a contractului nu reflecta
realitatea din piata, cum sunt mai ales cele
pentru anumite proiecte finantate din fon-
duri europene.

Multi beneficiari au dorit sa obtina finantare
din fonduri europene si au trebuit s& tina
cont de anumite criterii impuse Tn ghiduri.
Dar, in multe cazuri, conditiile nu erau in con-
cordantad cu realitatea.
”Tnainte sa decidem daca vom participa la o li-
citatie ne facem niste calcule sumare si de
multe ori vedem ca multe dintre proiecte nu

au valori realiste”, mentioneaza constructorul.

Localizarea Tn tard a proiectului nu este nea-

pdrat o problema privind inscrierea la licitatie.

Desigur cd sunt si zone din tard mai scumpe,
n care orice costa mai mult, de la beton, la
cazare si mancare, orice.

Tn ceea ce priveste améanarea de mai multe
ori a termenelor de depunere a ofertelor
pentru atribuirea unor contracte in cadrul
procedurilor de achizitie publica, domnul
Simion este de parere cd unele autoritati

contractante nu mai dispun de credite de
angajament si, cu toate ca au lansat licitatii-
le prevazute, tot amana termenul de depu-
nere a ofertelor. In alte cazuri, desi au de-
semnat castigatorul nu au mai semnat
contractele, asteptand sa obtind finantarea.
Tn acelasi timp, pot fi probleme legate de do-
cumentatia de atribuire. Unii ofertanti solici-
ta clarificari, pe care autoritatea contractanta
trebuie sa le ceara proiectantului initial, celui
care a elaborat SF-ul. Astfel de situatii améana
foarte mult derularea licitatiilor.

ntarzierea platilor facute constructorilor de
cdtre autoritdtile contractante nu reprezinta o
cauzad pentru care firmele ar decide sa nu par-
ticipe la anumite licitatii, considera domnul
Simion. Mai ales ca acum situatia este la fel ca
anul trecut, cu plati facute pe masura ce auto-
ritatea contractanta obtine finantarea.

Amanarea termenelor de
depunere a ofertelor este o
situatie frecvent intalnita

Firma de constructii Construct Mapcom SRL
din Targu Mures participa la procedurile de
achizitie publica pentru atribuirea de contrac-
te de executie a lucrarilor pentru care este
specializatd, si anume constructii si instalatii.
Dar au fost si licitatii in care valoarea estima-
td a contractelor era mult prea mica si din
aceasta cauza firma nu a depus ofertd. ”Am
luat decizia asta pentru ca am facut evalua-
rea noastra si am ajuns la concluzia ca este
sub-evaluata”, spune Melinda Ercse, din par-
tea firmei.

De asemenea, amanarea termenelor de de-
punere a ofertelor este o situatie frecvent in-
talnita, din diverse motive. ”Am avut si cazuri
din acestea 1n care s-a tot amanat termenul
de depunere stabilit. Lucrul asta se intampla
din diverse motive, ori primesc solicitari de
clarificare si proiectantul sau autoritatea nu
reuseste sa le puna Tn timp util si atunci este
nevoit sa prelungeasca termenul, ori la cere-
rea ofertantilor, daca este in perioada sarba-
torilor sau a zilelor libere legale”, mai spune
doamna Ercse.

Valoarea estimata a contractelor
licitate trebuie sa fie la un nivel
multumitor pentru constructor

Nici firma Romtim Instal SRL din judetul Timis
nu participd la toate licitatiile, din cauza ca
unele dintre acestea sunt subevaluate. ”Este
principalul motiv si nu mergem la licitatii da-
cd nu sunt evaluate corect sau sunt subevalu-
ate”, precizeaza Ovidiu Napdu, director ge-
neral al firmei.

Avand n vedere cresterea costului de con-
struire, ca urmare a scumpirii materialelor de
constructii si a manoperei, a deficitului de lu-
cratori calificati, valoarea estimata a contrac-
telor scoase la licitatie de catre autoritatile
contractante trebuie sa fie la un nivel multu-
mitor pentru constructor.

Firma se axeaza pe licitatii din aria sa de inte-
res, retele apd — canalizare.

Domnul Napdu spune ca preferd lucrarile rea-
lizate cu fonduri europene, deoarece acestea
1i asigurd incasarea banilor.

Desi sunt intarzieri si in zona aceasta, raman
0 varianta mai sigura pentru constructor:
,Licitez in principal pentru finantari din fon-
duri europene. Pentru cd astfel am siguranta
fncasarii banilor. Sunt intarzieri si pe fonduri
europene, dar nu se pune problema de intar-
zieri la fel ca la o lucrare cu primariile, unde
autoritatile statului intarzie destul de tare”
spune Napau.

Cat despre amanarea termenelor de depune-
re a ofertelor, constructorul este de pdrere ca
motivul intarzierilor poate veni atat din partea
ofertantilor ce solicita amandri sau clarificari,
cat si din partea autoritatii contractante.

Locatia santierului poate fi
un criteriu important

Proiectele de investitii ce se deruleaza in afa-
ra ariei de proximitate a firmei de constructii
nu prezintd interes pentru unii constructori.
lon Cazan, director general al Cazicom
Olanesti, considera ca deplasarea in afara ju-
detului complica putin procesul de executie a
lucrarii si ca urmare analizeaza situatia si de-
cide daca merita sau nu sa participe la licita-
tia de atribuire a respectivului proiect.
Criteriul de selectie este, in primul rand, loca-
tia santierului, care ar trebui sa fie in zona
noastra, sa nu fie prea departe de noi, doar
n aria judetului in care activam. Asta ar fi
destul de important pentru noi, proximitatea.
Este greu cu deplasarile, trebuie sa tii cont de
oameni, de logistica, ne descurcam mai greu
la capitolul acesta”.

Un alt criteriu dupa care constructorul alege
licitatiile la care participd il reprezinta experi-
enta pe care o are pentru acel tip de lucrari.
De asemenea, ia in calcul si nivelul de
concurenta.

Domnul Cazan considera amanarea termenelor
licitatiilor drept o consecintd a documentatiei
prost facute, ce necesita completari sau modifi-
cdri: ”Eu cred ca probabil nu sunt documentele
n regula, documentatia pentru licitatie nu este
ce trebuie si de aceea tot modificad la ele, parti-
cipantii cer si ei tot felul de lamuriri”. m



